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MB JE PRVI U SVIJETU PROIZVEO KORPU DROBILICU, A MNOGA JE TEHNICKA RJESENJA | PA

Nova razina
fleksibilnosti

PRISUSTVOVALI SMO DEMONSTRACIISKOJ PREZENTACII KORPE DROBILICE
TALIJANSKOG PROIZVODACA MB, KOJU JE KOMPANIJA ORGANIZIRALA U SLOVE-
NIJI ZAJEDNO SA SVOJIM EKSKLUZIVNIM ZASTUPNIKOM | JEDNIM OD ZADO-
VOLJNIH KUPACA. UJEDNO VAM PRENQSIMO | NJIHOVA ISKUSTVA TE MISLJENJA
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B S.p.A. je talijanski proizvoda¢ iz
M mjesta Fara Vicentino, s tradicijom

duljom od 60 godina u segmentu pro-
izvodnje strojeva za drobljenje i sijanje mineral-
nih sirovina. Medutim, ova je obiteljska kompa-
nija najveci trag u razvoju tehnologija drobljenja
ostavila u posljednjem desetlje¢u i pol, nakon
8to je 2001. prva u svijetu konstruirala i pro-
izvela korpu drobilicu. Pri tom su patentirali
mnoga tehnicka rjeSenja koja su postavila stan-
darde u ovom segmentu i osigurala kompaniji
globalnu trziSnu dominaciju. Uredaj funkcioni-
ra na principu ¢eljusne drobilice, a postavlja se
kao lako izmjenijivi prikljusak s hidraulickim po-
gonom na rovokopade i utovarivace raznih ve-
licina. Korpa drobilica predstavlja sjajan kom-
promis izmedu fleksibilnosti i mobilnosti radnog
prikljucka te performansi i produktivnosti tradi-
cionalne velike mobilne drobilice. Proizvodni
program obuhvac¢a 12 modela razli¢itih karak-
teristika, koji zadovoljavaju $iroki raspon potre-
ba u raznim aktivnostima - od rusenja i reciklaze
gradevinskog otpada, preko iskopa te primje-
ne u kamenolomima i rudnicima, do radova u
cestogradnji i polaganju cjevovoda. Na sve to
se logi¢no nastavlja program korpi za prosija-
vanje, kojeg trenutno &ine Cetiri modela, te pro-
gram grajfera za manipulaciju materijalom, ta-

Korpa drobilica MB BF 90.3 radi na principu
Celjusne drobilice

koder sa cCetiri modela. Potpuno zaokruzeni
tehnoloski proces, od istrazivanja i konstrukcije
do proizvodnje i prodaje, objedinjen je na jed-
noj lokaciji, na 180.000 m2 uz apsolutnu kon-
trolu ¢itavog lanca opskrbe. Kroz mrezu od $est
medunarodnih predstavnistva, MB proizvodi su
prisutni na preko 150 svjetskih trzista, od Euro-
pe i SAD-a do Indije, Kine i Japana.

Slovenska iskustva s MB

proizvodima

Sredinom oZujka prisustvovali smo demon-
stracijskoj prezentaciji korpe drobilice u su-
sjednoj Sloveniji, u mjestu Podskrajnik kod
Cerknice, koju je kompanija MB organizira-
la u suradnji sa svojim ekskluzivnim zastu-
pnikom, tvrtkom Mamut servis iz Ljubljane, i
jednim od zadovoljnih kupaca i korisnika - tvrt-
kom Gasper plan iz Begunja pri Cerknici. To
je ujedno bila i prilika za druzenje postojecih i
potencijalnih novih korisnika, te razmjenu isku-
stava i misljenja. Ali, naravno, i za upoznava-
nje ove specifi¢ne tehnologije i njenih moguc-
nosti iz prve ruke. Denis Meden, vlasnik tvrtke
Gasper plan, objasnio nam je svoje razloge za
investiciju i iznio dosadasnja prakti¢na isku-
stva dok je spretno baratao MB prikljuécima
na demonstracijskom radilistu.

Model BF 90.3 namijenjen je rovokopacima
radne mase iznad 20 tona. Masa samog pri-
kljucka iznosi 3,5 tone

Korpa za prosijavanje MB-518 s rotacionim
bubnjem
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Opisite nam ukratko svoju tvrtku, kojim
se sve djelatnostima bavite i kakve uslu-
ge pruzate te kakvim strojnim parkom ras-
polazete?

Djelatnosti na podru¢ju niskogradnje i zim-
ske sluzbe u $iroj okolici Cerknice pokrenu-
li smo 2007. u obliku obrta Denis Meden s.p.,
da bi se 2014. preoblikovali u d.o.o. pod nazi-
vom Gasper plan, tvrtku koja trenutno ima Ge-
tiri zaposlenika. Uspje$no obavljamo radove
na izgradnji kanalizacijskih i vodovodnih mre-
Za, na iskopima, rusenju objekata, odrzavanju
Sumskih puteva, uredenju i oblikovanju okoli-
$a te poslove u zimskoj sluzbi. Uklju¢eni smo i
u realizaciju vecih gradevinskih projekata, kao
podizvodadi i partneri renomiranih kompanija
iz ovog sektora. Sto se strojnog i voznog par-
ka tiGe, njegov razvoj je bio uvjetovan potreba-
ma nasih klijenata, pa se iz godine u godinu $i-
rio povecavajuéi uspjestnost i konkurentnost
naseg poduzeca. Trenutno ga ¢ine rovokopad

i K . i gusjenicar Volvo 210, kombinirka JCB 4CX,
3‘}»}'«'—,'; o e 5 !<orpa. drobilica MB BF 90.3 i korpa za .pros?-
fed javanje MB S18, te kamion Volvo F12 i razli-

¢ita laka gradevinska mehanizacija i oprema.

Kako ste doznali za marku MB i njiho-
va rjeSenja?

Dosta smo radili na poslovima rusenja obje-
kata, a nismo imali vlastitu drobilicu za recikla-
Zu gradevinskog otpada. Stoga smo ga mo-
rali odvoziti na kilometrima udaljene deponije
i jo$ k tome placati za njegovo preuzimanje. S
druge strane, financijska sredstva smo troSili i
za kupovinu tampona, kojeg je Cesto trebalo
dovesti na ista gradili$ta. To nam je, naravno,

povecavalo troskove poslovanja i produljivalo @
rokove dovrSetka radova. U potrazi za optimal- g
rJim rieSenjem dosli smo u kontakt s Lovrom i
Skerjancom iz tvrtke Mamut servis, koji nam je o

prezentirao korpu drobilicu MB BF 90.3 pri-
kladnu za na$ rovokopa¢ Volvo 210.
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PREZENTACIJA MB PROIZVODA
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Kapacitet ovog modela iznosi 0,9 m3. Kapacitet
drobljenja se krece od 12 do 40 m3/h, ovisno o
Zeljenoj granulaciji agregata

Sto je prevagnulo u odluci za kupnju kor-
pe drobilice?

lako smo u pocetku bili skepti¢ni i oklijeva-
li smo s odlukom, sve kalkulacije koje smo na-
pravili ukazivale su da bi to trebala biti dobra in-
vesticija. Nova korpa je na svom prvom radnom
zadatku usitnila oko 200 m3 materijala i impresi-
onirala nas je performansama i u¢inkom.

Sigurno ste razmisljali i o tradicionalnim
rieSenjima za drobljenje. Kako su vam se
ona Cinila u usporedbi s korpom drobilicom?

Naravno, razmisljali smo i tradicionalnim drobi-
licama, ali s obzirom na nase specifi¢ne potrebe,
korpa kao priklju¢ak rovokopacu ¢inila se boljim
rieSenjem. Kao prvo, na gradilitima smo ¢esto
suodeni s nedostatkom prostora, a korpu je neu-
sporedivo jednostavnije transportirati s jedne lo-
kacije na drugu. Prema potrebi, brzo je mozemo
zamijeniti s klasicnom korpom za kopanje, ili hi-
drauli¢kim &eki¢em, kao i korpom za prosijava-
nje. Ovako moramo dopremiti samo rovokopad
na gradilite, a da imamo drobilicu, trebalo bi
odraditi jo$ jednu voznju kamionom i labudicom.
Ovako je u pogonu samo jedan dizelski motor,
a da imamo drobilicu, istovremeno bi radila dva
motora, $to bi u kona¢nici znacilo i vii tro$ak go-
riva. | kona¢no, potreban je manji angazman rad-
ne snage na gradili$tu, $to nam je bitno s ob-
zirom da nas ima Cetvero zaposlenih i moramo
voditi raéuna o produktivnosti.

Kakve materijale pretezno obradujete
korpom drobilicom i u kojim koli¢éinama?

S obzirom da je naj¢esce koristimo pri rusenju
objekata i obradi gradevinskog otpada, radi se o
betonu, opeki, kamenu, asfaltu, itd. Medutim, po-
nekad s njom drobimo i iskopni materijal, stijene
i rijeéni $ljunak. Ukupno smo preradili oko 8.000
m3 materijala, uz prosjek od 200 m3/dan. Dnev-
ni rekord nam je bio 360 m3 uz &eljust drobili-
ce otvorenu na 8 cm. Drobili smo rije¢ni $ljunak.

Jeste li u eksploataciji osjetili joS neke
prednosti MB uredaja za drobljenje i sijanje?

Prilikom iskopa, materijal se moze najprije pro-
sijati, a potom se onaj krupniji dio moze izdrobi-
ti u Zeljenu frakeiju, ¢ime se osjetno ubrzava rad.
Vjerujemo da ¢e se ovi prikljucci dobro pokaza-
ti i u budu¢im projektima izgradnje vodovoda i
kanalizacije, na tesko dostupnim dijelovima trase
gdje je gotovo nemoguée kamionima dovesti za-
sipni materijal za cijevi. Tako da planiramo isko-
pani materijal na licu mjesta prosijavati i prema
potrebi drobiti, te ugraditi nazad u kanale.

Mozete li rec¢i kolike ste ustede ostvarili
do sada?

To je dosta slozena racunica zbog mnogih in-
direktnih uginaka, ali dovoljno je istaknuti jedan
primjer - mogucnost kori$tenja materijala ras-
polozivih na samom gradili§tu. Dakle, govorimo
samo o indirektnim uStedama na tro$kovima od-
voza jednog i dovoza drugog materijala.

Kakva su vasa iskustva s MB uredajima
po pitanju rukovanja i odrzavanja?

Mogu re¢i da su ovi uredaji vrlo jednostav-
ni i za koristenje i za odrzavanje. Recimo, gra-
nulaciju drobljenog materijala mozemo promije-
niti u rasponu izmedu 2 i 13 cm u svega 15-ak
minuta, dodavanjem ili oduzimanjem podloznih
plo¢a. Kod korpe za prosijavanje u roku 30 mi-
nuta mozemo zamijeniti segmente, ¢iji se otvori
mreze kreéu u rasponu od 2 do 10 cm. Redov-
no odrzavanje se svodi na podmazivanje preko
lako dostupnih mazalica.

| na kraju, kakva je vasa generalna ocjena
investicije u korpu drobilicu i korpu za pro-
sijavanje?

Investicija se definitivno pokazala opravdanom,
jer smo unaprijedili produktivnost naseg malog
tima i na taj nacin povecali ukupni opseg izvr$e-
nih radova te nasu konkurentnost. Upravo smo
po ovim prikljuécima postali prepoznatljivi kod
nasih poslovnih partnera, i mozemo konstatira-
ti da su nam ti priklju¢ci osigurali i neke dodat-
ne poslove.

Standardizirane mehanicke i hidraulicke veze
priklju¢aka osiguravaju njihovu brzu i jedno-
stavnu izmjenu
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Regionalna menadZerica /eronica Guerra,

predstavila je kompaniju i upoznala nas s ak-
tivnostima u Sloveniji i Hrvatskoj, te ocekiva-
njima od tih trzista.

U kolikoj ste mjeri zadovoljni reak-
cijama trzista u Sloveniji i Hrvatskoj, i
koji modeli priklju¢aka pobuduju naj-
veci interes kupaca?

V. Guerra: U Sloveniji smo vec posti-
gli zapazene rezultate u prodaji, a najtra-
zeniji modeli prikljuc¢aka su korpa drobili-
ca BF90.3 i rotaciono sito MB-518. Ovom
smo prilikom demostrirali upravo te mode-
le u radu. Zadovoljni smo i interesom ka-
menoloma i rudnika za modelom drobilice
BF 135, namijenjene rovokopacima rad-
ne mase iznad 43 tone. U Hrvatskoj jos ni-
smo ulozili vrijeme i potrebne napore za
otvaranje ovog trziSnog segmenta, ali to
nam je jedan od prioriteta u sljedecim tjed-
nima. U intenzivnoj smo potrazi za zastu-
pnikom koji €e biti zainteresiran za obradu
trziSta i organizaciju ovakvih demonstracij-
skih prezentacija potencijalnim kupcima iz
Hrvatske.

Kakve rezultate oc¢ekujte od ova dva
trzista?

V. Guerra: U ovoj bi godini bili zadovoljni s
20 prodanih jedinica. U suradnji s turtkom
Mamut servis vec provodimo etverogo-
disnji projekt otvaranja slovenskog trzista
i pocetni rezultati su obecavajuci. Vjeruje-
mo da i hrvatsko trziSte pruza potencijal u
skladu s nasim ocekivanjima. =

[ Minerall ;s 2:2015 |

Mamut servis

Lovro Skerjanc iz turtke Mamut servis,
ekskluzivnog zastupnika za Sloveniju, pred-
stavio je poslovna ocekivanja u plasmanu i
prodaju MB proizvodnog programa.

Mamut servis je poznat u gradevinskom
sektoru na domacem trzistu, ali i trzisti-
ma regije, po bogatom asortimanu stroje-
va i opreme renomiranih marki MB, Ditch
Witch, Hammerhead, Kennametal, Baro-
id, GF Gordini, Simex, Jakob Thaler, Willi-
bald, Negri, FSI Stump Grinders, Lehner
i Loadtronic. Uz to, tvrtka pruZa i usluge
strucnog savjetovanja te servisiranja gra-
devinske mehanizacije i prodaje rezervnih
dijelova.

Kako je zapocela suradnja Mamut
servisa s kompanijom MB?

L. Skerjanc: Obradujuéi trzidte u potrazi
za korpom drobilicom, koju smo ciljano tra-
Zili za jednog kupca, uspostavili smo obe-
cavajuce kontakte s kompanijom MB i na
kraju smo uspjesno realizirali taj posao. Ri-
je€ je bila o korpi MB 90.3, koja je i dan da-
nas, nakon preko 8.000 m3 preradenog
iskopa, gradevinskog otpada, granita i rijec-
nog sljunka jos uvijek u vrlo dobrom funk-
cionalnom stanju. Suradnja s MB-om je
nastavljena i na nase, ali i na zadovoljstvo
nasih kupaca, koji su poceli prepoznava-
ti ovaj trzisSni segment i mogucnosti usteda
koje im on pruza. S ovim prikljuccima rovo-
kopat postaje iznimno ucinkovita drobili-
ca/sijacica koja Stedi i vrijeme i novac.

Po temu se u tom trziSnom segmen-
tu istice marka MB?

L. Skerjanc: Po robusnoj konstrukciji i pri-
mjeni najkvalitetnijih materijala, ali prven-
stveno po svom patentiranom nacinu dro-
bljenja. Treba napomenuti da MB uvijerljivo
dominira ovim trziStem, jer njihovi ureda-
jiili patentirani princip rada primjenjen od
strane drugih proizvodaca Cine ¢ak 95% tr-
zista korpi drobilica. MB se takoder istice i
po dostupnosti rezervnih dijelova te odlic-
noj tehnickoj podrsci kupcima.

Sto za vasu tvrtku znaéi ekskluzivno
zastupstvo MB-a za Sloveniju?

L. Skerjanc: Ovaj program odli¢no nado-
punjava nas bogati asortiman proizvoda i
usluga te nam pomaze da zaokruzimo svo-
ju ponudu. To i nasim kupcima ide na ruku,
jer na jednom mjestu mogu obaviti viSe po-
sla i jednim potezom rijeSiti viSe problema.

Mozete li navesti nekoliko pozitiv-
nih iskustava vasih kupaca s MB pro-
izvodima?

L. Skerjanc: Naravno, kvalitetu izrade po-
tvrduje iskustvo jednog kupca koji redovi-
to drobi izuzetno tvrd granit i mramor, a joS
uvijek, nakon tisuca kubika obradenog ma-
terijala, ima originalni remen i Celjusti. Ta-
koder, pozitivha su iskustva kombiniranja
korpe za sijanje s korpom drobilicom. Pret-
hodno sijanje i izdvajanje pijeska od kru-
pnog kamenja znatno ubrzava rad i po-
vecava produktivnost. Vrlo su pozitivha
iskustva iz primjene ovih prikljuc¢aka i u
gradnji vodovoda i kanalizacije, jer se sma-
njuje potreba za transportom. Umjesto da
doprema materijal iz kamenoloma, izvodac
na licu mjesta drobi iskopanu stijenu, dok
sijanjem iskopanog materijala odmah pri-
prema posteljicu za polaganije cijevi.

Kakva su vasa ocekivanja u buduc-
nosti po pitanju ovog trziSnog se-
gmenta?

L. Skerjanc: S obzirom na sve veci interes
Sto ga kupci iskazuju za ovakvom tehnolo-
gijom, ocekujemo i porast narudzbi. Nudimo
Siroki spektar modela prikladnih za rovoko-
pace i utovarivace razlicitih velicina, tako da
mozemo naci optimalno rjeSenje za speci-
ficne potrebe svakog kupca. Bilo koji rezer-
vni dio moze se osigurati u najkracem roku.
Cak i ako ga nemamo na zalihi, Fara Vicen-
tino je od Ljubljane udaljena svega 300 kilo-
metara. A tehnicku podrsku pruzamo i izvan
redovnog radnog vremena. =
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